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洪湖历史上属云梦泽东部的长江
泛滥平原。在地质反复演变过程中，
大量水生动植物沉积，产生了富含有
机质和氮、磷、钾丰富的腐殖层，从而
孕育出肥沃的青泥土壤，十分适合莲
藕生长。

正因独特的地理条件，洪湖莲藕
形状长、饱满，钙、铁等微量元素及维
生素、淀粉等含量丰富，具有香、脆、
清、利等可口特点，炒食甜脆，煨汤易
粉。因此，洪湖莲藕自古以来就有“长

江的鱼，洪湖的藕，才子佳人吃了不想
走”的美名。

近年来，洪湖莲藕更是收获多项
荣誉。2015年被实施农产品地理标志
登记保护；2018年相关地理标志商标
注册成功；2019年入选全国特色农产
品区域公共品牌。

伴随新电商的快速发展，口感独
具特色的洪湖莲藕，更是在全国范围
内收获了一批忠粉。余女士是洪湖
本地人，如今在广西做点小生意，用

洪湖莲藕做的排骨藕汤是她的“心头
好”。人在外地的她，时不时会通过
拼多多下单洪湖莲藕“解馋”，一个月
要买好几次。趁着拼多多年货节，赶
在过年前，她准备再囤一批，用来自
吃和送人。

周女士是松滋人，某次到洪湖与
朋友聚餐时，喝了用洪湖莲藕做的排
骨藕汤后，对之念念不忘。回到老家
的她，从朋友那打听到，当天在餐馆吃
的莲藕可在拼多多上购买，这可把她

乐坏了，赶紧下单，“熬出来的味道，和
那天在餐馆喝的基本一样，汤很好喝，
藕很粉。”

魏女士则是江苏无锡人，她有个
朋友是洪湖人，几月前给她带来洪
湖莲藕品尝后，她也爱上了。“江苏
也产藕但没粉藕，而且洪湖莲藕清
炒更脆。”她说，“我基本上每个月都
会通过拼多多等渠道购买，原产地
直发很方便，品质也有保障，已经买
了几百斤。”

原产地直发原产地直发

新电商助力洪湖莲藕销往全国新电商助力洪湖莲藕销往全国
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“洪湖水呀，浪呀嘛浪打浪啊……四处野鸭和菱藕……一年更比一年强。”
这是电影《洪湖赤卫队》插曲《洪湖水浪打浪》描述的场景。诚如歌词所说，洪

湖盛产莲藕，种植莲藕有超2300年历史。近年来，乘新电商东风，洪湖莲藕已成为
当地支柱产业，带动农民增收致富。

1月上旬，2022年春节临近。曹市镇西堤村，64岁的高爷爷几乎都在藕田里忙
碌着。有着30多年挖藕经验的他，一眼便能看出哪根藕杆粗且下面有藕，随即拿着
水枪对准藕的根部冲洗，通过压力把藕挖上来。

每天早上7点下藕塘，下午约2点收工，高爷爷一天能挖约1000斤藕。和高爷
爷一起挖藕的人有10来人，他们总共每天能挖上万斤藕。挖上来的藕装好后，便
被送往拼多多商家等线上及线下渠道进行销售。

1月6日，为保障春节期间农产品平价稳定供应，满足一二线城市和广大消费
者一站购齐品质年货需求，拼多多联合1000多个优质农产区及众多知名农副产品
品牌，发挥“农地云拼”优势，以最高补贴比例达60%的“百亿补贴”等资源，共同启动

“年货节”。洪湖莲藕便在“年货节”品类之列，成为众多消费者“囤年货”的爆款。
洪湖市商务局局长李华学介绍，目前洪湖野生莲藕面积约10万亩，人工种植

莲藕面积约20万亩，莲藕年综合产值达50亿元。其中，电商销售占比约五分之一，
“近年来，电商对推动洪湖莲藕产业发展起到了较大作用，洪湖莲藕在全国享有盛
誉，未来种植面积及产值将向全国第一迈进。”

做长做细莲藕产业链，洪湖正在
加速发力。

除售卖新鲜莲藕外，华贵食品集
团还研发出了真空包装鲜藕、袋装藕
汤、袋装泡藕带、野藕汁、荷叶茶、荷叶
咖啡等产品。

杨福源介绍，这些产品都是根
据市场需求研发。譬如，由于鲜藕
很容易腐烂，不容易存储，公司通过
对保鲜技术的突破，开发了真空包
装鲜藕，延长鲜藕保质期，又如，很
多人喜欢喝藕汤，但没有时间或者

不会熬汤，公司便开发了袋装藕汤，
加热 5 分钟即可喝上一碗热气腾腾
的藕汤。

华贵食品集团位于洪湖市万全
镇的自动化藕汤生产车间，一筐筐
莲藕通过设备自动清洗、切块、再清
洗、杀菌、装袋、灌汤、熬制、杀菌、冷
却、观察等环节后，一袋袋藕汤便被
制作完成。

“仅袋装藕汤，单日加工量是在10
万袋以上。”杨福源说，“这些产品在拼
多多等渠道上均有售卖，反响还不

错。为给所有渠道供货，公司每日消
耗新鲜莲藕约在50万斤，去年整体实
现销售额18亿元。”

周女士便是华贵食品集团在拼多
多上的用户，除购买新鲜莲藕外，她还
经常买泡藕带等产品。

杰森水产也在做深加工，目前已
成功开发出桂花坚果、红枣水果羹、低
卡代餐等系列藕粉产品。

位于曹市镇的杰森水产藕粉生产
车间，新鲜莲藕被机器打成碎渣，再从
中过滤出杂物并提取淀粉进行浓缩等

环节后，藕粉便被制作完成。
“藕粉的销量正在逐步上升。”张

小风透露，目前公司还在联合科研院
校等进行新产品研发，未来会有更多
莲藕系列产品面市。

“企业是在围绕莲藕全身进行开
发。”洪湖市商务局局长李华学进一步
解释说，“从藕带到莲藕，再到荷叶等，
都有相关系列产品。目前洪湖已有百
余家莲藕相关企业，另有约300家电商
企业销售莲藕系列产品，全市莲藕年
综合产值达50亿元。”

乘新电商东风，洪湖莲藕产业快
速发展，还带动了农民增收致富，全市
从事莲藕产业人员约有3.5万人。

“吃藕不忘挖藕人。”挖藕人高爷
爷，每挖一斤藕的工资是八毛，一天挖
1000斤藕便可得800元。

“基本上每天都有事干，我身体也
很好，每个月的挖藕天数在 20 天以
上，可以拿 1 万元以上的钱。”高爷爷
说，“希望洪湖莲藕发展越来越好，带

动更多人增收致富。”
华贵食品集团位于洪湖市万全镇

的扶贫车间，本地人徐女士麻利地刨
着藕皮，刨好的莲藕将用于深加工。
每天早上5点来工作，下午5点收工，
她每天约刨130斤莲藕。一斤莲藕的
工钱是一毛，因此每天能得约 130 元
工钱。每月休息两三天，到手工资是
3000多元，“每月按时发工资，不会压
钱，有时还会有些奖励。”

在旁边砍藕节的万女士，也是本
地人，以前在种田，看到车间招工信息
便来到了这里，“我的工钱是一斤一毛
八，每天能砍约 1000 斤藕，月收入在
5000多元，比以前种地强多了。”

新电商东风带来的“供不应求”，
洪湖莲藕产业进一步发展，还需继续
发力。贺辉冰是洪湖市荷芯生态农业
有限公司的负责人，目前在曹市镇拥
有近 2000 亩的洪湖莲藕种植基地，

“莲藕还没挖起来就被预订了，所以今
年会继续扩大种植基地。”

杨福源和张小风也表示，未来公
司会继续扩大洪湖莲藕种植基地版
图，以满足快速发展的市场需求。

李华学介绍，按照市委、市政府规
划，洪湖已制定未来 5 年莲藕产业发
展规划，提出到 2025 年，莲藕人工种
植面积发展到25万亩，莲藕综合产值
突破100亿元。

消费者的忠实拥护，也让当地从事
洪湖莲藕电商销售的商家获得红利。
2017年在拼多多上开店的华贵食品集
团，目前在拼多多上拥有4家网店。

“销量增长很快，去年我们全网销
售过亿元。”华贵食品集团总经理杨福
源说，“拼多多等电商平台扩大了洪湖
莲藕的销售半径，我们开辟了很多新
市场，产品销往了华北、华东、西北等
地区。”

2020年才在拼多多上开店的洪湖
市杰森水产有限公司，发展同样迅猛，
目前在拼多多已有4家店铺。

“我们在拼多多等电商平台的日
均销量在5000单左右，去年全网销售
额达 3000 多万元。”杰森水产创始人
兼总经理张小风说，“洪湖莲藕卖得很
火爆，处于供不应求的状态。”

华贵食品集团位于洪湖市万全镇
的扶贫车间里，工人们有序地分拣着
一筐筐新鲜挖上来的带泥莲藕，小的、
坏的、破损的全被挑了出来。

与之相隔约20公里、位于曹市镇
的杰森水产莲藕鲜品打包发货车间，工
人们做着同样的事情。据张小风统计，
新鲜莲藕平均货损达到10%，但他认为

这样做值得，好产地更要保持好品质。
尽管2020年才开始和洪湖莲藕正

式“打交道”，如今的张小风却是“识

藕”小能手，拿起一根莲藕，他能很快
识别藕好不好。

“看藕好不好，有一些小技巧。最

直接的是看藕的表皮，表皮有光泽就
是新鲜的，发黄就是坏掉了。还可以
把藕掰开，看里面的浆多不多，多就代
表淀粉多，熬汤口感就很粉。另外可
以看藕节，藕节是干净的就是好的，浑
浊就是灌泥了。”张小风解释说，以前
自己也不懂，但干一行爱一行。电商
打开了销路，但只有坚持产品质量第
一，生意才能做得长久。

杨福源持同样观点，“品质好就能
打造标杆效应，我们在拼多多上卖的
都是精挑细选后的产品，消费者只为
品质买单。”

对品质的把控，还体现在打包发
货环节。杰森水产莲藕鲜品打包发货
车间，工人们熟练地给莲藕包上一层
保鲜膜，套上网套后才装箱出库。在
选择快递上，张小风选择了价格略高，
但运送效率快且送货上门的顺丰，“新
鲜莲藕要新鲜，一旦不新鲜口碑就做
砸了，我们试过发其他快递，一是运送
效率相对较慢，二是货品到货后往往
放在菜鸟驿站，如果消费者长时间忘
了拿就会坏掉。”正因商家们对品质的
把控，洪湖莲藕常年位居拼多多畅销
品质好货榜单。

高爷爷一伙挖藕人每天总共能挖上万斤藕高爷爷一伙挖藕人每天总共能挖上万斤藕。。

新鲜挖上来裹着黑泥巴的洪湖莲藕，正通过传送带卸货。

杰森水产发货车间，工人正给新鲜莲藕打包。

用于深加工的莲藕

扩基地，富“农口袋”解“藕缺口”

深加工，做长做细产业链

洪湖的藕，才子佳人吃了不想走

商家通过直播推销新鲜带泥洪湖莲藕。

电商为桥，品质为王


