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回到家乡担任“古城新智汇”企业家分享交流会
首场活动的主持人，湖北卫视主持人田野十分高
兴，“专门为企业家举行这样一场专业的交流活动，
体现出荆州对企业家的尊重、关心，这是一件值得
称道的事。”

田野拥有丰富的财经类活动主持经验。在
他看来，“古城新智汇”企业家分享交流会，是一
个开放、包容的平台，大家在一起增长见识、寻找
合作机会、延展人脉圈子，这些都将有助于拓宽

对外发展之路，而如何把这些宝贵的人和物、观
念和资源变成一个跨界出圈的新赛道、品类，在
其中找寻合作的机会，是接下来值得思考、并且
付诸行动的事。

田野认为，只有地方培养出更多十亿级、百亿
级企业，城市才会有希望，才会有足够的岗位提供
给有学历、有理想的人，从而共同推动地方高质量
发展。

“今天在活动现场，我看到了大家眼里的光。眼

里有光，脚下才会有路。”田野相信，未来还会有更多
朋友加入到活动中来，或是来荆投资、或是寻找合作
契机、或是分享交流。

“企业家是最坚韧的群体，他们不容易被人左右
判断、决心、力度。”田野说，希望企业家能保持平常
心，坚定地按照自己的步伐去寻找市场的“心跳”；希
望地方主流媒体荆州日报社搭建更多更好的平台，
让企业家在有限的时间内进行最高效的学习、交流，
助力企业发展。

湖北卫视主持人湖北卫视主持人、、分享交流会首场活动主持人田野分享交流会首场活动主持人田野：：

““我看到了大家眼里的光我看到了大家眼里的光””

“这是一个极具向心力的平台，是一次思想的碰
撞，激发出了照亮企业稳健前行的火花。”“古城新智
汇”企业家分享交流会结束后，商春利对记者说，感
谢市委、市政府搭建了这个好平台，让各赛道、各领
域的企业家们汇聚一堂，跨界交流，带来不同角度和
视野的思考，收获很大，希望活动能长期坚持下去。

菲利华是土生土长的荆州企业，也是荆州企业
的骄傲和荣光。公司历经国企改制，并于2014年成

功在深圳证券交易所上市。菲利华如何一步步走到
今天？分享交流会上，商春利从四个方面阐述了菲
利华稳步发展的要因。

“以前一直‘埋头赶路’，今天的分享会给了我一
次思想复盘的机会，这种活动要常态化开展。”商春利
说，跨界互动交流是一种非常好的互动方式，既能助
力企业家成长，又能搭建企业之间合作平台，帮助企
业形成优势互补，深入挖掘内部资源，实现合作共赢。

活力28强势回归、一批中小企业进军国际市
场、本土老品牌“长红”同时进军新领域……分享交
流会上，企业家们谈思想、话发展，一系列好消息让
商春利倍感欣慰。“企业的发展离不开好的营商环
境。”商春利说，近年来，荆州努力打造公平、高效、开
放的营商环境，让大家对未来发展充满信心。在好
的发展环境中，他们将踏踏实实埋头苦干，经营好企
业，为荆州高质量发展添砖加瓦。

湖北菲利华石英玻璃股份有限公司副董事长、总经理商春利：

思想碰撞激励企业稳健前行

“商总全方位讲述了菲利华56年来转型升级
过程，令我感触颇深！”湖北活力集团有限公司总
裁李健飞表示，活力集团由原活力28公司变更而
来。作为沙市人曾经的荣光，有着70年历史的老
品牌，活力集团也是通过不断的转型升级，在几经
沉浮后重回消费者视野，并跻身全国家化产业前
六行列。

2019年，活力集团销售额突破1亿元；2020年
突破5亿元；2021年突破20亿元。今年，集团将目
标定位突破40亿元大关。李健飞说，这份底气，源

自集团持续的改革创新。
“我们从产品原材料、工艺及市场营销等多方面

不断创新。”李健飞说，重启之初，集团深谙情怀不是
从残酷的市场竞争中杀出重围的“万能药”，而是对
市场进行深度分析，从产品需求、品牌适应，到渠道
维护、市场开拓，全部从零起步。集团将全国市场划
分为华北、华南多个区域，并根据不同的消费者制定
专门的销售策略。

打破传统思维，迎合市场新理念，活力集团终于
迎来曙光。“现在我们在全国拥有超过1000个经销

商，产品覆盖全国线下终端店超过35万家，2021年
洗衣液单向产量超20万吨。”李健飞说。

未来，活力集团将持续向研发要生产力、向
创新要竞争力。李健飞介绍，目前，荆州新工厂
正在加紧建设，预计明年 1月建成投产。届时，
将推动集团从家清领域向个人清洁护理、口腔
护理等领域进行品类扩张，为转型“一站式”快
消品提供支撑。此外，集团还将推动绿色转型，
为全国乃至全球消费者提供更健康、绿色、环保
的产品。

湖北活力集团有限公司总裁李健飞：

向改革创新要竞争力

湖北小胡鸭食品有限责任公司总经理胡秀容说，
扎根荆州创业20余年，“小胡鸭”发展成规模化经营的
国家农业产业化龙头企业，离不开努力和创新。目前，

“小胡鸭”在全国已有400家门店，年收入超7亿元。
自创业以来，胡秀容始终关注如何提高产品质

量和创名牌。在她看来，自主创新是企业发展的战
略支撑，技术升级能够提高抗风险能力，人才引育
可激发创新活力，产学研合作将增强企业的创新实

力。“我们要乘着创新驱动发展的东风，插上科技创
新腾飞的翅膀，力争生产出更多美味健康的小胡鸭
产品。”胡秀容说。

为了实现这个目标，胡秀容每年70%的时间，都奔
走于养殖场、车间、门店之间。“多年来，我们一直深耕以
荆楚麻鸭为原材料的卤制品产品研发，每一只鸭子都经
过严格的检验检疫，产品采用机械化生产，融合传统卤
制工艺、融合现代杀菌技术，辅以30多种名贵中药材精

制而成。”胡秀容说，公司主打产品既有香辣、香酥、五香
三大系列等餐桌类产品，也有真空包装礼品类产品，今
后还会逐步加入休闲类、预制类产品。

“我们将在岑河镇储备200余亩土地，新的企业
规划也已提上日程。”胡秀容说，未来，“小胡鸭”将充
分发挥湖北“水上农业”资源优势，围绕老麻鸭深加
工进行新产品研发，做精本地特色农产品，让荆州味
道走出湖北，走向全国。

湖北小胡鸭食品有限责任公司总经理胡秀容：

让荆州味道走出湖北走向全国

“不同领域发展之道虽不同，却有着相同的精神
内核——创新。”荆州市隆祥纺织有限公司总经理张
昱锴表示，商春利的分享交流让他受益匪浅，也深深
感受到创新对于每一个企业至关重要。

2019年之前，荆州市隆祥纺织有限公司是一家
专为普拉达、MLB等高端服装品牌供应面料的企
业，其95%的产量销往国外。

“凡企业者，必谈创新，止步不前就有被淘汰

的可能。”作为90后创业者，张昱锴凭借自身敏锐
的头脑，带领企业创新升级，向工业功能型纺织面
料转型。

2019年以来，公司聚焦行业科技资源，将目标
锁定消防、煤炭、天然气等个体安全防护领域，吸纳
苏州大学、武汉纺织大学人才入企，取得众多科技成
果，以创新驱动发展带动企业技术水平不断提升，产
品远销澳大利亚、俄罗斯、德国等国家，公司营业额

每年增长10%。
眼下，低碳、环保理念已融入纺织面料生产中。

为满足行业需求，我国面料行业开始向小而精的发
展模式转变。张昱锴表示，公司还将不断顺应工业
功能型纺织面料发展趋势，将目光放眼国内，加大面
料开发力度，加快新材料、新技术应用速度，让企业
快速步入“专精特新”发展轨道，走好创新进阶之路，
为国内工业功能型纺织面料生产贡献力量。

荆州市隆祥纺织有限公司总经理张昱锴：

疾步迈入“专精特新”发展轨道

“通过面对面的分享、沟通、交流，可以汲取其他
企业发展的成功经验和失败教训，助推企业走得更
稳健、发展得更顺畅。”荆州市巨鲸传动机械有限公
司党委书记、董事长肖北平表示，此次活动让他深切
感受到市委、市政府对企业的高度重视，对企业家的
关心关爱；作为企业负责人，他对企业风险管控、提
升创新能力、高层次人才引进及培养等方面有了更

深刻的认识。
巨鲸传动是荆州本土老企业，从1969年成立至

今，始终专注减速机行业。一路以来，在政府的大力扶
持下，公司抢抓各项政策机遇，坚持技改创新，研发出
了一批高技术含量和高附加值的产品，实现从“制造”
向“智造”升级，成为行业翘楚。如今，公司已成为国内
最大的中、大型行星齿轮减速机研发和生产基地之一。

作为“老牌劲旅”，巨鲸传动将如何再续新篇？
肖北平表示，创新是发展的主旋律，公司将继续按照
中长期销售热点研发、生产产品，学新补旧，不断提
升公司管理水平，开拓市场，以奋进姿态勇毅前行，
释放发展新动能，在国内减速机行业“第一方阵”站
稳脚跟，提升市场份额占比，为荆州经济社会高质量
发展贡献力量。

荆州市巨鲸传动机械有限公司党委书记、董事长肖北平：

站稳国内减速机行业“第一方阵”

在30年间，湖北洁洁从10平方米的小店发展
成拥有12家连锁店的本地品牌企业。在昨日举
办的“古城新智汇”企业家分享交流会的“对话”
环节，湖北洁洁食品有限公司总经理周洁说：“经历
两代人的‘洁洁’品牌，正在传承中创新，于发展中
突破。”

面对当前食品市场竞争激烈、同类产品增多的
形势，周洁坦言，作为一名“创二代”，要跳出“舒适
圈”，关注行业赛道，立足自身优势，抢抓互联网经

济、网红经济带来的新机遇，从产品开发、渠道拓展
和品牌营销等多方面实现全面“破圈”。

产品是企业赢得市场的根本，企业创新首先是
产品的创新。周洁介绍，在保留九皇饼等荆州特色
传统美食基础上，公司研发了冰面包等一系列高性
价比的网红爆款产品，坚持每月推出4至5款新品，
提升细分市场消费力。

门店布局和形象打造是品牌建设的关键内
容。周洁说，公司根据消费群体调整了门店布局，

将门店向新城区扩张，今年还将在县市新增门
店。在门店形象设计上，公司借用网红思维，打破
连锁店千店一面传统，打造“一门店一主题”的网
红形象店。

“置身互联网时代，我们还要跟上节奏做好营
销。”周洁说，公司正在塑造IP形象，构建商品销售新
渠道，借鉴新零售会员概念，升级会员管理体系，新
建会员店，还将在全国各地开展大数据调查，筛选爆
款产品，获得销售新增长点。

湖北洁洁食品有限公司总经理周洁：

抢抓新机遇实现全面“破圈”
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“古城新智
汇”企业家
分 享 交 流
会 首 场 活
动结束后，
本 报记者
专访活动主
持人及部分
企业家，请
他 们 谈 感
受、论创新、
说发展。
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