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5月，走进乌林镇乌林村，古朴的房屋错
落有致，给人一种干净、整洁的乡村美感。

新落成的电商大楼内，热闹非凡。主播正
在手机屏幕前卖力的推介着当地的土鸡蛋，将
鸡蛋打入碗内快速搅动，让屏幕另一头的“宝
宝”们将产品看得真真切切，纷纷下单购买。

可在几年前，这样的场景，乌林人想都不
敢想。

作为洪湖市一个普通的乡镇，乌林，是怎
样搭上电商产业发展的快车道，那些我们熟
悉的父老乡亲，又是如何放下农具，拿起手
机，搞起了“时髦”的“直播带货”呢？

思想是行动的先导。
靠山吃山，靠水吃水。洪湖水的滋养，让

这片土地物产丰富，资源优沃。
但一直以来，洪湖农产品“种得好”“卖不

好”，“名气高”“收益不高”的问题十分突出。

乌林有着丰富的鸭、藕、蛋、鱼等土特产
资源，但固步自封，因循守旧，没有适应新经
济，没有看到新科技、新业态中所蕴涵的巨大
商机，就会在今后的道路上失去发展的动能，
停滞不前。

“要想富，就触网。”
通过到发达地方的不断考察、调研、思

索，乌林人提出了这样一个宣言。
思想的力量，标定前行的方向。循道而

行，功成事遂。
2021年，乌林镇引进了湖北超众农业发展

有限公司等电商企业，集主播培养、网红孵化、
网络销售、助农、旅游宣传于一体，重点发展自
主品牌“洪湖回忆”“水乡铺子”双品牌运作。

乌林本地新农人也努力通过直播方式推
销产品，但是受农业电商资金周转周期长、田
头品质难掌控、工厂加工口味不一致等问题

困扰，难以做强做大，大多数处于个人单打独
斗、小打小闹的局面。

独木难支，合抱成林。
乌林镇党委适时出台电商产业发展政

策，从租赁场地、新建直播间、培养人才队伍、
举办重大活动、带动本地就业等方面提供支
持和奖励。

同时，镇乡村振兴和农旅融合发展工作
专班跟踪服务，对接洽谈规模化经营农户、果
菜交易经纪人、农业专业合作社、物流企业，
先后引进各市场主体，打通直播电商上下游
产业链条，在雇用本地人手、协调场地仓库、
建设采摘园等方面予以支持。

精彩的“直播大戏”，已然拉开序幕。乌
林镇“电商”的火种燃起了村民们对自主发展
电商的向往，而系列政策的引导和扶持则为
这把熊熊之火注入燃料。

思想思想———— 紧抓紧抓““互联网互联网++””发展机遇发展机遇

电商直播基地内部产品展示区。

村书记王杰助农直播。

网红直播带货。

乌林，洪湖市境内，与赤壁隔江。
历史上著名的“赤壁之战”就发生于此。

在今天的舞台上，乌林镇抢抓“互
联网+”发展机遇，依托本地土特产资
源，扶持电商企业发展，培育乡村本土
直播人才，持续引导农业水产等从生产
型向经营型转变，走出了一条从田头种
植选品、工厂定单加工、生鲜冷链运输、
电商直播销售、自创品牌经营的乡村新
产业之路。

2022 年，全镇电商销售额超亿元，
带动周边百名村民就业，村集体增收 50
余万元……

乌林镇开启的这条电商转型发展
历程，为我们提供了这样一条思路：一
个乡镇，做“全能选手”很难，但找准赛
道，夺取“单项冠军”却大有可为。

在适当时机，以适当力度加以推动。由
此，乌林镇的电商得以迅速发展，带动了当地
农民致富。

在发展电商的道路上，乌林镇体现了因
地制宜、适应本地的特点。

发展农产品电商需要产业的支撑，乌林本身
就有一定的优势，这为其发展提供了产业基础。

似火的热情被燃起，加快推进信息化、农
业现代化，乌林抓住了黄金机遇期。

电商做的好不好，平台很关键。
2022年，乌林镇的电商产业进入到高速

发展阶段。
这一年，乌林镇乌林村利用省委组织部

发展壮大集体经济扶持资金和共同缔造试点
契机，投入180万元打造了电商直播大楼和
旅游产品展示厅，投入50多万元改造了水乡
铺子户外直播基地，村两委和群众理事会决
定以场所入股分红，建立“村委会+电商+企

业+合作社+农户”的合作模式。
村里提供场地，电商提供销售平台，企业

和合作社提供产品，农户提供土地流转或进
场打工，通过电商销售返点，每年能为村集体
增收50余万元。

有了华丽的舞台，怎能没有好演员？
在乌林镇乌林村户外电商直播基地——

水乡铺子，片片莲叶随风轻摇，朵朵荷花竞相
开放，网红主播们就在这里进行短视频的创
作拍摄和带货直播。

湖北超众农业发展有限公司负责人王恒
平说，目前公司已签约农民网红13人，他们
月收入约5000到20000元。

从深圳回到家乡后，凭借电商运营经验，
王恒平把选品、拍摄、运营手法复制到洪湖农
产品的推广。

引进网红人才，同样也离不开政府政策
的助力。

乌林镇联合洪湖市商务局、洪湖市人才
培训中心和电商企业举办5期主播培训班，培
训本地留守妇女150余人次，培育出本地主
播40人，签约网红10余名。该公司培训的洪
湖本地村支部书记“胖书记（王杰）”抖音账号
粉丝达16万以上，直播单场销售额突破10万
元。“80后漆书记”（乌林村党组织书记漆国
伟）粉丝在一个多月由1000多涨到2.8万，直
播单场销售额破10万元。

同时，采取“请进来、走出去”的模式，坚
持基础普及与专业技能培训并重，线上线下、
理论与实践相结合的方式，阶梯式培养电商
人才，持续为农村电商发展输入新鲜血液。

“发展电商，不仅给村里100多经济困难
的村民增加了就业机会，还让村集体也参与
进来，每赚100元就拿出1.5元用于提升村里
的基础设施和硬件建设，共同缔造美丽乡
村。”乌林村党组织书记漆国伟说。

行动行动———— ““星星之火可以燎原星星之火可以燎原””

让农民分享互联网发展红利让农民分享互联网发展红利
———洪湖市乌林镇电商产业发展观察—洪湖市乌林镇电商产业发展观察
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电商直播基地。

“希望乌林村在推进农村电商可持续发
展上下功夫，不断拓宽农产品销路，更好助力
乡村振兴。”5月中旬，省委书记、省人大常委
会主任王蒙徽来到乌林镇乌林村，走进电商
直播基地，了解该村通过发展电商产业壮大
村集体经济相关情况，他提出了对乌林发展
电商产业的期望。

这是新征程上夺取新胜利的动员令。
农民富了、乡村美了，老百姓一栋栋新房拔

地而起，电商产业在乌林镇的发展，带来的不只
是百姓生活的富足，经济的可观增长，同时也给
我们留下思考。

电商产业，乌林镇为什么行？
内容为王，产品为魂。乌林在发展电商

产业的过程中，格外注重对电商产品品质的
把控，组织本地农产品企业、农业合作社、家
庭农场与电商平台对接，找准双方共赢点，优
化产销体系，进一步扩充平台货源。

华贵、汇裕、红河农业等一些企业与合作社
的产品纷纷与乌林的电商平台达成了产销合作。

此外，“电商”转型升级成为“电商+”的新
业态正在凸显。

乌林镇的大小网红除了直播带货，也在
发挥着他们应有的作用。利用电商平台帮助
滞销农产品找出路，为特色农产品打品牌，每
年为农产品企业（合作社）、物流公司新增订
单1600余万元。加大对周边餐饮、酒店、采
摘园等宣传，打造一个又一个网红打卡地。

电商产业衍生了网红经济，乌林镇充分
享受着红利。

2023年4月——5月，乌林镇举办了2期
电商培训班，培训了洪湖市乌林镇、沙口镇、
瞿家湾镇以及监利市龚场镇四地100名抖音
爱好者，并组织湖北超众农业有限公司与四
地农业企业或农场签订产销协议，与部分学
员签订直播合作协议……

这仅仅是开始。
“过段时间还会有更多的人过来培训，我

们会不断的组织这样的培训。”乌林镇党委书
记代双兵表示，乌林镇的电商产业发展以来，
从单纯的“买乌林卖乌林”，现在已经逐步转
变为“买洪湖卖洪湖”，通过为其他地方组织
人员培训，与外来农业企业签订产销协议等
方式，将眼界拓宽，将自身品牌做大，从而实
现“买荆州卖荆州”甚至更长远。

改变的远不止这些。
伴随着电商的发展同时，乌林让村民“看到

外面的世界”，在生态服务、创业孵化、公益文化
等方面延伸出了更多触角，改变了乡村面貌，实
现了乡村文明。

如今，培训在乌林，人才在多地；主播在
乌林，直播在多地；销售在乌林，产品在多
地。农村电商大潮继续奔涌涤荡，乌林正孕
育新的希望。

思考思考———— 为乡村振兴为乡村振兴““提档加速提档加速””


